ER
R ADVANCED & DIGITAL

AFI‘I‘I e 19791 COMUNICADOS

19.13 JORNADA: UNA VISION PRACTICA DE LOS
RIESGOS MAS HABITUALES EN LA NEGOCIACION
DE CONTRATOS CON PROVEEDORES Y CLIENTES

15 de Marzo de 2019

Las pequefias y medianas empresas de nuestro entorno han concentrado tradicionalmente todos sus esfuerzos en
su capacidad de ofrecer productos y servicios de gran calidad, otorgando un papel residual a la negociacién de los
contratos que regulan sus relaciones comerciales con terceros. Esto deriva en ocasiones en la asuncion de una
serie de potenciales riesgos de los que las empresas ni siquiera son conscientes.

De ese modo, AFM y HEGAN, organizan una jornada con la colaboracién de COMPITTE y BSK Legal & Fiscal, en
la que, partiendo de las preocupaciones puestas habitualmente de manifiesto por sus asociados, trataremos las
principales cuestiones a las que prestar atencion a la hora de suscribir un Contrato de Compraventa, Suministro o
Prestacién de Servicios y ello con un enfoque eminentemente practico y sin perder de vista ni la posicién del
suministrador/vendedor ni la del comprador.

OBJETIVO

El objetivo de la jornada es dotar a las empresas, con independencia de su tamafio, de una serie de pautas que
les permitan identificar los principales riesgos que conllevan las clausulas mas habituales en los contratos de
Compraventa, Suministro o Prestacion de Servicios, asi como de una serie de claves para minimizarlos.

Lugar: Edificio principal del Parque Zamudio, 101 - Sala GASTATXU. Ver con Google-Maps
Fecha: jueves 28 de marzo de 2019, de 10:00 a 12:00 horas

Informacién y programa: Click aqui

Inscripciones: Click aqui
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https://www.google.com/maps/place/Tecnalia+Research+%26+Innovation/@43.3003064,-2.8654603,814m/data=!3m2!1e3!4b1!4m5!3m4!1s0xd4e45fb99ad4891:0x9e22943c62be5723!8m2!3d43.3003064!4d-2.8632716
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